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Projecto MassMarket — soneen

Enquadramento da Empresa

e Pais:Portugal e Sector: Industria Farmacéutica
e Colaboradores: 476 pessoas no Quadro (2006) o Actividade: Investigacdo, desenvolvimento e comercializagdo de medica-
o Volume de negécios: 161 Mio € (2006) mentos nas principais dreas terapéuticas
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A complexidade desta nova drea de negécio néo se resumia a aspectos de mera comercializacdo, envolvia
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Negécio Ethics&OTC para o novo desafio — Mass Market
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e Eeel Avaliacgo e Resultados
que dou testemunho do excelen-

te trabalho que a equipa da e Analise do Mercado

MindCapital realizou na Sanofi-
Aventis e realco o elevado grau
de profissionalismo sempre e Formagdo de KeyAccounts e Rede de vendedores

demonstrado. Hoje a Mind
Capital trabalha com a Sanofi- ¢ Desenvolvimento da Performance OTCs

e Desenho do modelo de competéncias

Aventis noutras dreas o que é a

melhor prova da nossa satisfa-
¢Go.” ¢ Negdcio com Mass Market “On-going”

e Reengenharia, supervisdo e coaching

¢ Realizacdo dos objectivos de vendas de 2006,

Anténio Viana (Director Geral)

10% acima face o plano.
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